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Limbo de cddigos e regras comerciais desorienta exportadores no pds-
tarifaco

Muitas empresas nao sabem se estao ou nao isentas da sobretaxa de 50% imposta pelos Estados
Unidos

Maeli Prado

As diferencas de codigos e regras das operagdes de comércio exterior entre Brasil e Estados Unidos vém causando
uma confusdo generalizada entre os exportadores, trazendo a incerteza como um desafio adicional ao tarifaco que
entrou em vigor na ultima quarta-feira (6).

Muitas empresas recorrem a escritdorios de advocacia, consultorias especializadas e despachantes aduaneiros
americanos para entender o basico: se os seus produtos estdao ou ndo isentos da tarifa de 50% imposta pelo

presidente americano, Donald Trump.

Mas a resposta ndo é tdo simples. H4 muitos casos em que as descricdes de produtos do sistema americano de
classificacdo de comércio exterior, a Tabela Tarifaria Harmonizada dos Estados Unidos (HTSUS, na sigla em inglés),
nao conversam com a do Brasil, que adota a Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM).
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Enquanto o cddigo americano possui um nivel de detalhamento de dez digitos para classificar diferentes produtos,
os numeros da Secretaria de Comércio Exterior (Secex) apontam para no maximo oito digitos, o que vem gerando
inumeras duvidas entre as empresas. Apenas os seis primeiros digitos dos dois sistemas sao compativeis.

Outro questionamento comum é se um produto que foi isento pelo ato executivo de Trump, que instituiu as tarifas
no dia 30 de julho, é do capitulo inteiro de classificacdo comercial (que em geral abarca segmentos inteiros, sem
tanto detalhamento) ou apenas um item especifico.

"Ha uma grande incompreensao de quais cédigos NCM ou HTSUS se aplicam", aponta Gabriel Rodriguez,
despachante aduaneiro americano e presidente da empresa A Customs Brokerage, especializada em nacionalizacdo
de mercadorias nos EUA.

Desde abril, na primeira rodada de tarifas reciprocas de Trump, Rodriguez se dedica a consultorias sobre as
sobretaxas. "Meu trabalho mudou bastante, de tocar minha empresa como um agente aduaneiro para passar a
maior parte do meu dia fazendo consultorias a clientes sobre os efeitos das tarifas", conta ele, que nesta semana
realizou uma palestra para tirar duvidas do setor de rochas ornamentais.

O problema nao atinge apenas as exportacdes diretas para os Estados Unidos. Muitas vezes a descricao dos produtos
incluidos no ato executivo que instituiu o tarifaco em 30 de julho ndo é a mesma dos decretos das sobretaxas
aplicadas por Trump a outros paises.

Essa é uma questdo relevante para os exportadores que vendem produtos a paises terceiros, que posteriormente
sdo exportados aos EUA, na chamada triangulacao.

"Em muitos casos, ndo é possivel saber se hd ou ndo isencao", diz Welber Barral, ex-secretdrio de Comércio Exterior
e socio do escritdrio Barral Parente Pinheiro Advogados. "Muitas vezes a descricdo de um produto que estd no ato



executivo do Brasil é diferente da de outros atos executivos para impor tarifas, como da Unido Europeia ou Canad3,
por exemplo, o que traz inseguranca."

Ele afirma que muitas empresas que exportam para o México para depois comercializar seus produtos com os EUA
estdo no limbo, ja que algumas descri¢des dos itens que estdo isentos ou taxados também ndo batem com as do
acordo comercial entre Estados Unidos, México e Canada (USMCA, na sigla em inglés).

"A principal dificuldade das empresas vem sendo determinar se estao ou ndo enquadradas nas exceg¢des", afirma
Marcelo Guaranys, sdcio da area de investigacdes corporativas do escritorio de advocacia Demarest.

Ele relata que o ambiente é de incerteza nos negdcios, com muitos clientes em duvida sobre o real alcance do
tarifaco. Essa dificuldade leva a situacdes em que o importador prefere ndo realizar a aquisicdo até ter certeza da
tarifa que ird pagar.

"Tivemos o caso de um produto de grande valor, um meio de transporte, que o comprador decidiu que sé vai adquirir
guando tiver certeza do quanto vai pagar de tarifa", afirma. "Esse é um caso de uma pessoa vendendo um veiculo.
Imagine tomar uma decisdao sobre a producdao mensal que sera exportada sem ter certeza sobre que tarifa ird pagar."

De acordo com ele, outro questionamento recorrente é sobre se produtos ja investigados dentro da se¢do 301 —
processo legal americano que permite tarifas em caso de ameacga ao comércio dos EUA— também sdo sujeitos aos
50%.

Essa investigacdo teve inicio em 15 de julho, quando os EUA anunciaram que avaliardo as praticas brasileiras em
areas como comércio eletronico e tecnologia, taxas de importacao e desmatamento.

"A investigacdo aberta pela se¢dao 301 é muito ampla, e ha muitas duvidas sobre quais produtos estdo incluidos",
afirma Guaranys. "Temos aconselhado os clientes a participarem das audiéncias publicas da investigacao", diz ele,
que afirma que o escritério esta recorrendo a parceiros internacionais para tirar duvidas.

Nesse cenario de confusdo sobre quais produtos se enquadram em quais codigos, muitas vezes é necessario buscar
a jurisprudéncia americana ou entdo entrar com um processo administrativo para esclarecer duvidas junto ao 6rgao
que regula a alfandega e protecdo de fronteiras nos EUA (Customs and Border Protection, na sigla em inglés).

"O exportador para os Estados Unidos ou o importador americano deve consultar especialistas. Pode ainda olhar o
site Cross, da alfandega americana para checar decisdes anteriores", aconselha Rodriguez.



